
 

（顧客ニーズ） 

重たい病気（三大疾病）の

罹患を予防するサポート・

早期発見・早期治療に役立

つ検査サポートが欲しい 

 

専門検査の受診の促進 

早期発見・早期治療を実施、三大疾病

のガン・脳疾患・心臓疾患を予防 

カラダの免疫力の向上 

食生活・適度な運動・禁煙で 

カラダの免疫を高める 

（顧客ニーズ） 

万一、重たい病気に 

かかったら大変です 

保険に加入しておかないと 

経済的損失や固定経費や 

生活費を補填できません 

（顧客ニーズ） 

万一、病気の発作で事故 

を起こしたら大変です 

自動車保険 

健康増進型保険の提供（現状の生保対策） 

健診を受診して結果を報告すると保険料を割引 

（専門検査を受けやすいサポートはありません） 

健保適用の専門検査 

脳疾患・心疾患検査の費用負担

の大幅軽減による受診率の向上 

未病の段階での予防の推進 

専門検査で早期発見・早期治療を実現して 

闘病・後遺症を回避、経済的負担を最小に 

保険は死亡・後遺症・手術・ 

入院・リハビリや職場離脱 

を防いでしてくれません 

 

自動車保険に加入しないと 

重大な人身事故の時に 

大きな損失を被ります 

 

運転手の病気が原因の事

故では、自動車保険は経済

的な補償しかできません 

顧客ニーズに応える「保障」から「予防+保障」へのブラッシュアップ 

経営者保険 

三大疾病保険 

死亡保険・医療保険 

保険は病気罹患や死亡し

ても経済的な補填だけの 

機能しかありません 

 

自動車保険は、重大な人身

事故を誘発する健康起因 

事故の防止には無力です 

今までの保険加入に向けたニーズ喚起話法は、「万一病気で倒れたら」・「万一事故を起こしたら」⇒「保険に加入しておかないと大変です！」 

（顧客ニーズ） 

重たい病気にかかって 

苦しい思いをしたくない 

死亡・後遺症・手術・闘病・リハビリ・ 

入院・職場離脱にならないように 

病気にかからないサポートが欲しい 

早期発見・早期治療の体制の提供 

重い病気にかからないように専門検査で 

早期発見・早期治療できる体制が欲しい 

生活習慣の改善 

糖尿病・高血圧・動脈硬化 

の改善（セミナー・対策） 

＋専門検査の受診 

一定の年齢で健康リスクが 

高まり、専門検査が必要 

未病と予防 

病気にならないカラダ作り 

と専門検査で予防の促進 

脳検査・心臓検査は 

受診費用が高いた

め受診を敬遠気味 

今回のご提案 予防対策は２つの方法 
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これからの保険は、本来の経済的な損失の補填（保障・補償）に加えて、プリベンション（予防・早期発見）の機能が求められています！ 

スマートライフ倶楽部では、「保障・補償機能」をベースに、「病気にかからない」や「事故を起こさない」ためのサポートの機能をご提供します‼ 
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